
lo. Obiettivo, questo, che siamo con-
vinti possa essere conseguito senza
creare attriti o conflittualità con le
Compagnie mandanti e permettendo
quindi a tutte le parti interessate di go-
dere pienamente degli effetti positivi
che la fine dell’esclusività dei mandati
offre al nostro settore”.
Chi può aderire al network?
Diventare Socio Galassia è qualificante,
gratificante, significa disporre di pro-
dotti e strumenti esclusivi ma non è fa-
cile e non è per tutti. Per questa ragione
il Socio deve rispondere a determinati
requisiti che sono ritenuti fondamentali
per il successo dell’intero progetto. Il
Socio Galassia è un agente di assicura-
zione moralmente irreprensibile, pro-
fessionalmente preparato, tecnologica-
mente evoluto e predisposto all’innova-
zione. Deve aver voglia di investire sul
proprio futuro in ottica imprenditoria-
le, deve condividere il progetto com-
plessivo ed essere disponibile a coniu-
gare i propri interessi come singolo con
quelli di socio. “In Galassia prosegue
Bruni, crediamo che il valore di una re-
te commerciale sia fondato sulla profes-
sionalità dei singoli operatori e sulla
condivisione dei progetti di sviluppo,
che porta ad una selezione rigorosa dei
propri Soci. Galassia cura con partico-
lare attenzione la selezione degli agenti
che desiderano entrare a far parte del
network. Qualità morali, etica profes-
sionale, elevata competenza sono i re-
quisiti essenziali dei nostri Soci. I Soci
Galassia non hanno vincolo di manda-
to né obblighi di produzione ma sono

ben consapevoli che impegnarsi nei set-
tori che caratterizzano l'offerta Galassia
significa, prima di tutto, rafforzare la
società, la loro società”.
Galassia, la nuova opportunità
Il network ha lanciato un’importante
campagna di acquisizione di nuovi Soci
rivolta prevalentemente ad intermedia-
ri (Agenti) che operano nel Centro-
Nord Italia. Essere ammessi nella coo-
perativa significa per gli Agenti poter u-
sufruire di tutti i servizi e prodotti assi-
curativi a disposizione, essere costante-
mente aggiornati sulle novità normati-
ve, poter contare su modelli commer-
ciali esclusivi e vincenti per lo sviluppo
di nuove ed importanti opportunità.
Ancora di più oggi, alla luce delle no-
vità introdotte dalla legge Bersani in
materia di plurimandato, associarsi a
Galassia significa poter disporre di un
ulteriore ed innovativo canale assicura-
tivo, ponendo Galassia ed i suoi Soci in
una posizione privilegiata per un pros-
simo futuro ricco di grandi, importanti,
soddisfazioni.
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I grandi cambiamenti che hanno ri-
guardato il settore assicurativo provo-
cati sia dall’introduzione del nuovo Co-
dice delle Assicurazioni e dal successi-
vo regolamento attuativo, sia dalle nor-
mative proposte dal Ministro Bersani
con i due decreti dedicati alle liberaliz-
zazioni, stanno letteralmente ridise-
gnando la mappa dell’intermediazione
assicurativa nel nostro paese.
Gli agenti, tutti (tanto quelli con che
senza esclusiva), dovranno trovare so-
luzioni valide e quanto più possibile
“indolori” per poter operare ed offrire
ai propri clienti una gamma sufficiente-
mente ampia e valida di prodotti e solu-
zioni assicurative.
Galassia, la società cooperativa tra a-
genti di assicurazione che, costituita nel
2001, conta oggi su una rete commer-
ciale di oltre 80 punti vendita ha sem-
pre rappresentato, sin dalla sua costitu-
zione, un importante ed innovativo
punto di riferimento per il mondo a-
genziale offrendo agli Agenti-Soci pro-
dotti e strumenti che consentissero di
crescere professionalmente e di svilup-
pare nuove iniziative commerciali.
La convenienza di Galassia?
“Oggi, dichiara Marco Bruni, ammini-
stratore delegato di Galassia, alla luce
della recente Legge Bersani e della con-
seguente necessità per gli agenti di assi-
curazione di disporre di una pluralità di
prodotti qualificati da offrire ai propri
clienti, riteniamo che Galassia possa
giocare un ruolo significativo suppor-
tando i propri Soci con una vasta gam-
ma di prodotti assicurativi di alto profi-

Monomandato, Plurimandato o... 
Galassia?
Società cooperativa tra agenti di assicurazione, Galassia, che oggi conta una rete commerciale
di oltre 80 punti vendita, si propone come punto di riferimento per la distribuzione di prodotti
assicurativi di alto profilo. Un obiettivo che, secondo l’a.d. Marco Bruni, può essere conseguito
consentendo a tutte le parti interessate, compagnie e agenti, di godere pienamente degli effetti
positivi delle recenti liberalizzazioni
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